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Bez naukowca nie

ma komercjalizacji!

W nowoczesnej gospodarce komercjalizacja wynikdw badan
naukowych jest procesem trudnym, ale niezwykle potrzebnym.

Jak skutecznie przeprowadzi¢ transfer wiedzy ze srodowiska
naukowego do otoczenia biznesowego i spotecznego?

Jak promowac badania w srodowisku naukowym?

Co powinien wiedzie¢ naukowiec, ktory ze swoim pomystem
badawczym chciatby wejs¢ do biznesu? Kim jest broker innowacji

I jakie wynalazki powstaty na Uniwersytecie Gdanskim?

Na te wszystkie pytania odpowiedziata nam Katarzyna Gronowska,
dyrektor Centrum Transferu Technologii na Uniwersytecie Gdanskim

Katarzyna Gronowska

Fot. Alan Stocki/UG

» Pojecie komercjalizacji dziatal-
nosci badawczo-rozwojowej nie
dla wszystkich jest oczywiste.
Co ono oznacza?

Komercjalizacja dziatalnosci ba-
dawczo-rozwojowej to po prostu
udostepnianie odptatne badz nie-
odptatne badan naukowych na
zewnatrz. Mozna powiedzie¢, ze
to wyjscie z tymi badaniami poza
mury uczelni i wykorzystanie ich
w biznesie. Z korzyscia dla nas
wszystkich. To oczywiscie bardzo
skrocona definicja, ale przedsta-
wiajaca najwazniejsza informacje.
My jako Centrum Transferu Tech-
nologii jestesmy nastawieni na od-
ptatng komercjalizacje. Udzielamy
licencji na wyniki badan nauko-
wych albo sprzedajemy te wyniki.
Naukowcy niejednokrotnie bowiem
po to pracuja nad nowymi i nowo-
czesnymi rozwigzaniami techno-
logicznymi i wynalazkami, aby je
komercjalizowac, czyli sprzedawac.
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WIELU NAUKOWCOW
NIE ZDAJE SOBIE
SPRAWY Z TEGO,
ZE ICH BADANIA
W 0GOLE MOGA
MIEG POTENGJAL

KOMERGYINY.

SA PRZEDE
WSZYSTKIM SKUPIENI
NA UZYSKIWANYCH
WYNIKACH,
ANIENABIZNESIE.

T0 0CZYWISCIE
JESTZROZUMIALE.
JESTESMY PO TO, ABY
POMOC ROWNIEZ M
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» Czy zgadza sie pani ze stwier-
dzeniem, ze mimo wszystko pol-
ska nauka pod wieloma wzgleda-
mi nie jest jeszcze w petni gotowa
na komercjalizacje? Czytatam, ze
wcigz wielu naukowcéw nie do
konca zdaje sobie sprawe z fak-
tu, ze ich badania powinny mieé
proste przetozenie na gospodar-
ke. Jest bardzo duzo swietnych
pomystéw, ktére zwyczajnie nie
generuja przychodu. Wiem, ze
w nhaszej uczelni to Centrum
Transferu Technologii okresla ich
potencjat, niemniej jednak mo-
del biznesowy musi by¢ oparty
na mocnych podstawach ekono-
micznych. Jak powinna wygladaé
komercjalizacja nauki w prakty-
ce z panstwa punktu widzenia?

Duzo w tym prawdy. Widzimy, ze
wielu naukowcow nie zdaje so-
bie sprawy z tego, ze ich badania
w 0gole moga miec¢ potencjat
komercyjny. Sa przede wszystkim
skupieni na uzyskiwanych wyni-
kach, a nie na biznesie. To oczywi-
Scie jest zrozumiate. JestesSmy po
to, aby pomac rowniez im. Dziata-
my dwutorowo. Odbywamy wiele
spotkan z naszyminaukowcami po
to, aby identyfikowac interesujace
wynikibadan. Zdrugiej strony spo-
tykamy sie z przedsiebiorcami, aby
poznacich potrzeby. W odpowied-
Nnim czasie tgczymy te dwa swiaty,
aby moc zrealizowa¢ innowacje
korzystna dla kazdej ze stron. Co
warto podkresli¢, takie rozmowy
odbywamy nie tylko wtedy, kiedy
mamy juz wyniki badan i zaczyna-
my je promowac w celu sprzeda-
zy. Robimy to znacznie wczesnie).
Spotykamy sie z firmamii pytamy,
czego potrzebuja. Nastepnie z od-
powiednig informacja wracamy
do naukowcow. Niekiedy trzeba
ukierunkowac pewne badania na
potrzeby przedsiebiorcow. Oczywi-
scie nie zawsze sie to udaje. Bywa
tak, ze naukowcy sa ograniczani
przez rozne dziatania projektowe

i finansowe. Niejednokrotnie udaje
nam sie jednak stworzy¢ wspolny
projekt i przygotowac rozwigzanie
pod profil dziatalnosci konkretnej
firmy.

» Czesciej naukowcy sg w sta-
nie ,nagia¢ swoje badania” do
potrzeb przedsiebiorcéw, czy
odwrotnie?

Z naszych obserwacji wynika, ze to
naukowiec jest w stanie zmienic
tor swoich badan. Pamietajmy, ze
jesli nie zgodzi sie on zapewnic
przedsiebiorcy odpowiedniego
rozwigzania, to ten moze zna-
lez¢ je gdzie indziej. Nie bedzie
czekat. Jako Centrum Transferu
Technologii mamy okreslong gru-
pe naukowcow, z ktorymi wspot-
pracujemy. Jestesmy nastawieni
na badania wdrozeniowe. Na ich
podstawie oceniamy bezpieczen-
stwo produktéw i skutecznosc ich
dziatania. To wazne zaréwno dla
naukowca, jak i dla przedsiebiorcy,
aby mogt zainwestowac w nasza
oferte. Zawsze staramy sie znalez¢
rozwiazania konkretne i satysfak-
cjonujace obie strony. Caty czas
mamy jednak na uwadze odbior-
ce koncowego, czyli konsumenta.
Reasumujac i odpowiadajac na
paniwczesniejsze pytanie, polska
nauka z roku na rok coraz lepiej
radzi sobie we wspotpracy z biz-
nesem. Nie ulega watpliwosci, ze
dawniej nie byto takiej obopdlnej
Swiadomosci, niestabilna byta sy-
tuacja prawna, brakowato zaufania
i przede wszystkim nie byto takich
jednostek jak nasze Centrum.

» Warto dodag¢, ze takie jednost-
ki jak Centra Transferu Techno-
logii na poszczegdélnych uczel-
niach od dawna ze sobg wspét-
pracuja, aby efekty ich pracy byty
jeszcze lepsze. Nie ma konkuren-
Cji, jest wspétpraca. W jej duchu
powstato PACTT, czyli Porozu-
mienie Akademickich Centréw
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Transferu Technologii. Centrum
Transferu Technologii UG réwniez
do niego nalezy. Jakie warunki
nalezy spetni¢, aby dotaczy¢ do
tego Porozumienia i jak wyglada
wspoétpraca?

Nawzajem bardzo wiele sie uczy-
my. Czesto napotykamy te same
problemy. Pomagamy sobie, a nie
konkurujemy ze soba. Mdowie tu
o jednostkach z catej Polski. Jesli
zas chodzi o trojmiejskie Centra,
to taczy nas inicjatywa Uczelni
Fahrenheita, jednak nasza wspot-
praca rozpoczeta sie duzo wcze-
Sniej. Powodem jest fakt, ze nasze
uczelnie i nasi naukowcy ze sobg
wspotpracuja.

Do Porozumienia dofaczylismy
w 2016 roku, jako jedna z pierw-
szych uczelni. Z Tréjmiasta szybsza
byta Politechnika Gdanska, kto-
ra byta jedna z szesciu uczelni
wyzszych, ktére to Porozumienie
stworzyty. Dzieki naszej przyjazni
z Politechnika Gdanska od razu
wiedzielismy, ze bedziemy chcieli
do niego dotaczy¢. Porozumie-
nie dwa razy w roku organizuje
konferencje petne wiedzy mery-
torycznej, case study, informacji
o ciekawych inicjatywach. Wra-
camy do biura z poczuciem, ze
nie bedziemy musieli wywazac
otwartych drzwi, ze znamy roz-
wigzania, ktore pomagaja nam
w pracy. Wracamy rowniez z kon-
taktami, ktore wzbogacaja nasza
baze biznesowa.

» Do zadan Centrum Transferu
Technologii nalezy miedzy in-
nymi poszukiwanie inwestoréw
oraz odbywanie spotkan z przed-
stawicielami biznesu w celu pro-
mocji oferty technologicznej.
Wedtug jakiego klucza poszu-
kuje sie partneréw biznesowych?
Czy maja panstwo jakas baze, czy
kontakty znajdowane s3 na bie-
zgco w zaleznosci od rozwigzan
powstajacych na uczelni?
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Mamy baze, ciggle ja rozwijamy
i czesto z niej korzystamy. War-
to w tym miejscu wspomniec, ze
w ramach Porozumienia Akade-
mickich Centréow Transferu Techno-
logii bardzo czesto wspdlnie po-
dejmujemy wspodtprace z jakims
inwestorem. Niewazne, z czyjej
bazy sie on wywodzi. Tak wiasnie
udato nam sie nawigzac wspot-
prace z firma Pfizer, w ramach
ktorej organizowane byty spotka-
Nia branzowe zwigzane z réoznymi
projektami. Kazda uczelnia mogta
przedstawi¢ swoje oferty. Takich
inwestoréw szukamy wedtug klu-
cza branzowego. Reagujemy na
potrzeby naszych wydziatow eks-
perymentalnych. To z tych wydzia-
téw bowiem pochodza wynalazki
i w tych branzach najczesciej kon-
centruje sie nasze pole dziatania.
Baza kontaktdw, o ktora pani
pyta, powstawata na biezaco. Szu-
kalismy przedsiebiorcow, ktorzy
mogli by¢ zainteresowani wspot-
praca ze wzgledu na swoj profil
dziatalnosci. Ciggle poszukujemy
nowych mozliwosci, uaktualniamy
stare dane. Réwniez za pomoca
social mediow. Wykorzystujemy
na przyktad portal LinkedIn. Pisze-
my do konkretnych oséb. Takich,
o ktorych wiemy, ze odpowiadaja
za inwestycje, nauke albo rozwoj
w danej firmie. Wiekszos¢ przed-
siebiorstw ma przeciez swoje dziaty
Research and Development, ktore
odpowiadaja za badania i rozwaoj,
a takze za identyfikowanie, anali-
ze i dostosowanie produktow do
oczekiwan klientéw. To tu poszu-
kuje sie inspiracji i wyfapuje nowe
trendy. Za kazdym takim kontak-
tem idzie spotkanie face to face.
Tego nic nie zastapi, nawet jesli
teraz, dzieki pandemii, rozszerzy-
ta nam sie mozliwos¢ kontak-
tow za posrednictwem spotkan
online. Najwaznigejsze to zawsze
znalez¢ odpowiedniego przed-
siebiorce i rozpoznac profil firmy.
Wtedy dopiero mozna skutecznie

przedstawic¢ oferte. Czesto smie-
je sie, ze praca naszych brokerow
innowacji przypomina troche pra-
ce akwizytora. Nie ma co ukrywac,
ze W sprzedazy wynikoéw badan
pomaga im hasto ,Uniwersytet
Gdanski". Te dwa stowa otwieraja
wiele drzwi. Niosg za soba renomeg,
wiarygodnosc¢ i zaufanie. Nasza
uczelnia stanowi jeden z najwiek-
szych osrodkdéw naukowych na
Pomorzu. Ma ona rowniez boga-
ta baze naukowcow z olbrzymim
potencjatem naukowym i jeden
Z najnowoczesniejszych gmachow
naukowo-dydaktycznych w Polsce.

» Jak jeszcze promujecie oferte
w zakresie innowacyjnych roz-
wigzanh naukowych?

Uczestniczymy w wielu konferen-
cjach i spotkaniach branzowych.
Nawet jesli sg organizowane poza
godzinami pracy. Czesto odbywaja
sie one w Olivia Business Centre,
gdzie jest bardzo przyjazne sro-
dowisko biznesowe. To swietne
miejsce rowniez na efektywne,
nieformalne spotkania. W maju
jedziemy na Ogodlnopolskie Tar-
gi Innowacji Polskich Uczelni
i Instytutow Badawczych [PACTT
Science Business Innovation Expo
2022 — przyp. red], gdzie mamy
swoje stoisko. My i nasza spotka
celowa Univentum Labs, ktora
rowniez wspotpracuje z naukow-
cami — pomaga im wprowadzic¢
dobre pomysty na rynek i wspiera
ich w komercyjnych badaniach dla
podmiotow z sektora biznesu mie-
dzy innymiw zakresie dziatalnosci
administracyjnej, ekonomicznej
czy prawnej. Univentum Labs od-
powiada za komercjalizacje po-
Srednig, czyli zaktadanie spotek
spin-off. Tytutem wyjasnienia war-
to przypomniec, ze nasze Centrum
odpowiada za komercjalizacje bez-
posrednig, to jest sprzedaz praw
lub udzielanie licencji. Na dwadch
stoiskach umieszczonych obok
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siebie bedziemy promowac oferte
Uniwersytetu Gdanskiego: kno-
w-how, technologie, ustugi oraz
zewnetrzne mozliwosci finanso-
wania wdrozen. Miesiac pozniej,
W czerwcu, jedziemy na targi Euro-
biotech Technology Transfer Zone
do Krakowa. To miedzynarodowe
targi, na ktérych mozemy zdobyc¢
duzo ciekawych kontaktéw. Rzad-
ko sie zdarza, ze podczas takich
targow sprzedamy jakas oferte.
Duzo czesciej dochodzi do za-
wigzania wspotpracy w zakresie
wspolnych projektow. Wracamy
z konkretnym nazwiskiem, firma,
pomystem i mozemy podpowie-
dzie¢ danemu naukowcowi, ze
warto rozwazy¢ konsorcjum.
Oprocz takich wyjazddw istnieje
jeszcze tradycyjna promocja, czyli
nasza strona internetowa: https://
ctt.ug.edu.pl/ Aktualnie nad nia
pracujemy, poniewaz bedziemy
ja unowoczesniac i rozbudowy-
wac. Za jej posrednictwem moz-
na przeczyta¢ o innowacjach
i wynalazkach, ktérymi dysponu-
jemy. Oczywiscie nasza strona nie
dziata niczym sklep internetowy.
Przedsiebiorca nie klika na wy-
brany pomyst i nie kupuje go od
razu. To dtugofalowy proces, ktory
swoj poczatek moze miec jednak
dzieki informacji znalezionej na
naszej stronie internetowej. Po-
tem dochodzi do szeregu spotkan,
dtugich negocjacji, a nastepnie
ustalen dotyczacych konkretnego
wykorzystania danego rozwiazania.

» Co powinien wiedzie¢ nauko-
wiec, ktory ze swoim pomystem
badawczym chciatby wejsé do
biznesu? Jak sie do tego przygo-
towaé, aby Centrum dostrzegto
potencjat dla przedsiebiorcow?

Na pewno taki naukowiec powi-
nien orientowac sie w trendach
technologicznych i skontaktowac
sie z nami. Nieustannie analizuje-
my rynek i jestesmy w kontakcie
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z ekspertami oraz z przedsiebior-
cami. Wiemy, co aktualnie najbar-
dziej interesuje Swiat biznesu, i sta-
ramy sie potagczy¢ go ze swiatem
nauki. Jestesmy kims w rodzaju
negocjatora, ktéry godzi te dwa
Srodowiska. Nasze inicjatywy sa
przemyslane i wycelowane w od-
powiedniego odbiorce. Naukowiec
dowie sie U nas, w ktorg strone do-
brze jest skierowac badania, w jaki
sposob zabezpieczyC sie prawnie
i jak wypromowac swoje wyniki.

» Na czym polega pomoc
w ochronie praw wtasnosci in-
telektualnej, ktéra oferujecie
pracownikom naukowym w ra-
mach wspétpracy z rzecznikiem
patentowym?

Najpierw analizujemy i zabezpie-
czamy prawa wiasnosci. Rowniez
ze strony Uniwersytetu Gdanskie-
go. Bardzo czesto okazuje sie bo-
wiem, ze naukowiec wspotpracu-
je z naukowcem z innej uczelni.
Zaczynamy wiec od sprawdzenia,
Jaka czes¢ badan nalezy do nas. Czy
mamy do nich prawa, czy powstaty
na UG? Jesli tak — naukowiec roz-
poczyna wspotprace z rzecznikiem
patentowym i wspolnie przygo-
towywana jest tres¢ zgtoszenia
patentowego. Powinna ona jak
najlepiej formutowac zastrzeze-
nia patentowe. To najwazniejsza
czesc. Dzieki niej mamy pdzniej
zapewniony monopol prawny. Na-
stepnie w kooperacji z naukow-
cem wchodzimy w proces trans-
feru technologii. Przygotowujemy
oferte technologiczna rozwigzania,
krotko opisujemy przy uzyciu jezy-
ka korzysci przewagi nad istnieja-
cymijuz konkurencyjnymirozwig-
zaniami oraz okreslamy odbiorcow.
Majac takie podstawy, zaczynamy
przegladac baze inwestorow, po-
szukiwac nowych i przeszukiwac
rynek. Zabieramy rowniez taka
oferte na targi i umieszczamy ja
na stronie internetowe).

» Czy potrafi pani wytuskac z po-
mystéw badawczych te, ktére
w Swiecie biznesu na pewno
znajda zainteresowanie?

Warto sledzi¢, na co sg przekazywa-
ne srodki unijne. Dzisiaj na topie sg
na przykfad rozwigzania w zakresie
ekoinnowacji. One s3g i jeszcze dtu-
go beda w modzie. Metoda pozby-
cia sie plastiku z naszego zycia i po-
szukiwanie alternatywnych zrodet
energii to zawsze bedzie na topie.
Uniwersytet Gdanski ma swietnych
naukowcow, ktorzy zajmuja sie tym
tematem inaleza do jednych z naj-
lepszych w kraju —ich rozwiazania
zawsze znajda odbiorce. Wroce
rowniez do wspomnianego juz
przeze mnie cyberbezpieczenstwa.
To trend, ktéry dotyczy tak napraw-
de kazdego. Wielu z nas nie jest
w stanie funkcjonowac bez kodu
do banku, kazdy z nas korzysta
z telefonu albo internetu. Tym sa-
mym jest o wiele wieksza szansa, ze
znajdziemy potencjalnego odbior-
ce na rozwigzania, ktére wigze sie
Z bezpieczenstwem w tym obsza-
rze. Najciezej jest znalez¢ inwesto-
ra w branzy farmaceutycznej. My
jako uczelnia nie jesteSmy w stanie
wyprodukowac leku, poniewaz do
tego konieczne sa wielomiliardo-
we naktady finansowe na proby
i badania kliniczne. W tym przy-
padku to proces dfugofalowy. My
bylibysmy w stanie doprowadzic¢
produkcje do pewnego momentu,
a potem sprzedac ja dalej. Warto
W tym miejscu wspomniec rowniez
o technologiach offshorowych —tu
we wspotpracy z Centrum Analiz
i Ekspertyz, Univentum Labs, Cen-
trum Zrownowazonego Rozwoju
i Fundacja Rozwoju UG bedziemy
przygotowywac¢ oferte techno-
logiczna i edukacyjna zwigzana
7 branza offshore.

» Czym powinien charakteryzo-
wac¢ sie naukowiec, a czym - biz-
nesmen, aby ta wspoétpraca byta
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efektywna i przyniosta korzysci?
Jakie cechy osobowosci s3 tu naj-
wazniejsze?

Najwaznigjsze sg na pewno ela-
stycznosc¢ i umiejetnos¢ budowa-
nia wzajemnego zaufania. Posta-
witabym rowniez na empatie, aby
te wzajemne potrzeby skutecz-
nie wyczuc. Trzeba rozumiec, ze
naukowiec jest niejednokrotnie
Mmocno zwigzany ze swoimi ba-
daniami. Sg one dla niego niczym
wiasne dziecko. Ciezko mu sie
Z nimi rozstac. Z tego wzgledu
staramy sie da¢ mu mozliwosc
podpisania umowy licencyjnej,
ktéra gwarantuje mu jeszcze rocz-
na opieke nad projektem. Zostaje
takim mentorem. Po to, aby jak
najlepiej wdrozy¢ dane rozwia-
zanie i dopasowac je do potrzeb
konkretnej firmy. To bardzo dobre
rozwiazanie, bo tak naprawde to
on ma najlepsza wiedze na temat
swoich badan.

» Czy sg organizowane praktyki
dla studentéw w celu przyswoje-
nia wiedzy na temat komercjaliza-
cji nauki i czy Centrum Transferu
Technologii wspiera naukowcéw
réwniez przez mentoring?

Nie mamy mozliwosci organi-
zowania szkolen dla studentow.
Natomiast wiem, ze w szkotach
doktorskich sa zajecia, ktére do-
tykaja prawa wiasnosci intelektu-
alnej. Jesli chodzi o mentoring, to
nad naukowcem, ktéry rozpoczyna
Z nami wspotprace, opieke rozta-
cza tak zwany broker innowacji,
ktory przeprowadza go przez caty
proces wdrozeniowy. Jest z nim na
kazdym jego etapie.

» CTT UG nie organizuje szkolen
dla studentdéw, ale czy organizuje
je dla swoich podopiecznych?

Tradycyjnych szkolen w tym zakre-
sie nie organizujemy, ale 26 kwiet-
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nia odbedzie sie otwarte dla
wszystkich zainteresowanych
webinarium z okazji Swiatowe-
go Dnia Wtasnosci Intelektualnej,
ktérego jestesmy inicjatorem. We-
binarium organizujemy wspdlnie
7z zaprzyjazniona Politechnika
Gdanska i GUMed pod szyldem
Zwiazku Uczelni Fahrenheita.
W programie spotkania znalazty
sie wystapienia profesora Macieja
Barczewskiego z Wydziatu Prawa
i Administracji UG, ktoéry wygto-
si wyktad zatytutowany ,Miedzy
inspiracja a plagiatem — granice
praw autorskich”, oraz lwony Pto-
dzich-Hennig z Kancelarii JWP,
ktorej wyktad zatytutowany bedzie
,Patentowanie nauki—-dobre prak-
tyki wspotpracy z rzecznikiem pa-
tentowym”. Stuchacze dowiedza
sie, w jaki sposob przygotowywac
wyniki badan, jak w ogole dziata
Urzad Patentowy oraz dlaczego
czasami moze mie¢ watpliwosci
W przyznaniu patentu.

» Od razu zapytam - dlaczego?

Ciezko jest przy dzisiejszym roz-
budowanym stanie techniki stwo-
rzy¢ cos zupetnie nowego, a Urzad
Patentowy sprawdza dostownie
wszystko. Eksperci z roznych dzie-
dzin i dyscyplin naukowych anali-
zuja kazde podobienstwo i kazda
publikacje na swiecie, zanim przyj-
Ma nasze zastrzezenia patentowe.
Jesli ekspert ma watpliwosci, bo
znalazt jakas podobna publikacje
i ja przeciwstawia, wtedy nauko-
wiec z rzecznikiem patentowym
siada, czyta iargumentuje, dlacze-
gojego publikacja jest jednakinna
od publikacji poprzednikow. Proces
uzyskania patentu moze trwac bar-
dzo dtugo. Nasz rekord zwigzany
Z najszybszym przyznaniem pa-
tentu wynosi péttora roku. Srednio
trwa to trzy, cztery lata. Zdarza sie
jednak, ze na patent trzeba czekac
i osiem lat. Istotne zas jest to, ze
uzyskanie patentu liczy sie od mo-

mentu jego zgtoszenia. Zgtasza sie
go, aby mie¢ zabezpieczong date
pierwszenstwa.

» Centrum aktywnie pozysku-
je réznego typu innowacyjne
technologie i rozwigzania po-
wstajgce w uczelni oraz umozli-
wia komercjalizacje dziatalnosci
badawczo-rozwojowej. Czy moze
pani wymienié¢ najciekawsze in-
nowacje ostatnich lat, ktére po-
wstaty na UG i ktére udato sie
potaczyc¢ z biznesem?

Na pewno nalezy tu wspomniec
wynalazki profesora Marcina Paw-
towskiego z Wydziatu Matematyki,
Fizyki i Informatyki oraz Miedzy-
narodowe Centrum Teorii Techno-
logii Kwantowych UG. Na poczatku
2022 roku udato sie nam podpisac
umowe o wspotpracy z Fundacja
Quantum Cybersecurity Hub Eu-
rope. Dotyczyta ona wspodlnych
prac badawczych i wdrozenio-
wych. W marcu powstat spin-off
Quantum Cybersecurity Group
Sp. z 0.0. Wszystko po to, aby pod
szyldem Uniwersytetu Gdanskiego
zbudowac ekosystem w zakresie
cyberbezpieczenstwa kwanto-
wego. Nie nalezy zapominac, ze
naukowcy UG od wielu lat naleza
do swiatowej czotowki ekspertow
w zakresie informatyki kwantowe;.
Warto réwniez wymieni¢ techno-
logie zwigzang z oczyszczaniem
powietrza stworzong na podsta-
wie badan profesor Adriany Za-
leskiej-Medynskiej. Zatozyta ona
firme NanoSci, wdrazajaca takie
rozwigzania w biznesie. Pracuje
W niej zespot badaczy wywodza-
cych sie z Wydziatu Chemii UG,
ktorzy zajmuja sie wytwarzaniem
oraz zastosowaniem nanomate-
riatow. Uniwersytet podpisat umo-
we licencyjng z tym start-upem.
Licencja zostanie wykorzystana
do opracowania urzadzen pracu-
jacych w uktadach klimatyzacji,
0Czyszczajacych powietrze.
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? Uczelnie
Fahrenheita

webinarium

DYLEMATY PROCESU
PATENTOWANIA

26 kwietnia, w godz. 11:00-12:00

WYWIADY

Link do rejestracji podany jest na stronie https://ctt.ug.edu.pl/?p=18182

PROGRAM WEBINARIUM

11:00-11:05 Wprowadzenie
Katarzyna Gronowska, dyrektor Centrum
Transferu Technologii UG

11:05-11:25 ,Miedzy inspiracjq a plagiatem - granice
praw autorskich”
dr hab. Maciej Barczewski, prof. UG
W ramach wystgpienia zostang omo-
wione podstawowe przestanki zakre-
su przedmiotowego praw autorskich,
jak rowniez problematyka granic mie-
dzy nieuprawnionym powieleniem czesci
lub catosci cudzego utworu (plagiatem)
a dozwolong inspiracja innym dzietem.

11:25-11:40 ,Patentowanie nauki - dobre praktyki

wspotpracy z rzecznikiem patentowym”
Iwona Ptodzich-Hennig, wspdlnik kan-
celarii JWP Rzecznicy Patentowi Dorota
Rzazewska sp.k.

Poruszane zagadnienia: wynalazek a pra-
ca naukowa, z czego sktada sie opis pa-
tentowy, ,recepta” na patent, czy-
li o praktycznych aspektach wspoétpracy
z rzecznikiem patentowym.

11:45-11:55 Sesja - Pytania i odpowiedzi
11:55-12:00 Zakorniczenie

PRELEGENCI

lwona Ptodzich-Hennig

Rzecznik patentowy | wspdlnik kancelarii JWP Rzecz-
nicy Patentowi Dorota Rzazewska sp.k. Specjalizuje
sie w prowadzeniu spraw dotyczacych wynalazkéw,
zwtaszcza z dziedziny medycyny, farmacji, biotechno-
logii i chemii. Propaguje idee ochrony innowacyjnych
rozwiagzan majacych praktyczne zastosowanie w biz-
nesie. Wykorzystujac swoje wieloletnie doswiadczenie
w pracy w przemysle farmaceutycznym oraz jako rzecz-
nik patentowy doradza klientom strategie skutecznego
zabezpieczania IP.

dr hab. Maciej Barczewski, prof. UG

Doktor habilitowany nauk prawnych, profesor i kierow-
nik Katedry Praw Cztowieka i Prawa Wtasnosci Inte-
lektualnej na Wydziale Prawa i Administracji Uniwer-
sytetu Gdanskiego. Adjunct Professor w Chicago-Kent
College of Law, USA (2007-2009), Visiting Researcher
na Wydziale Prawa Uniwersytetu w Oksfordzie (2010),
ekspert m.in. Parlamentu Europejskiego, Komisji Euro-
pejskiej, Swiatowej Organizacji Wtasnosci Intelektual-
nej (ONZ). Specjalista w zakresie ochrony praw autor-
skich i praw wtasnosci intelektualnej, rezyser

ORGANIZATORZY:

@ GDANSKI I~ CENTRUM
¥ UNIWERSYTET L@ TRANSFERU
* MEDvczNY . TECHNOLOGII

ar
¢ POLITECHNIKA [T Uniwersytet
GDANSKA P&y Gdariski

o R Centrum Transferu
y Technologii
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» Czy czesto jest tak, ze nauko-
wiec zaktada firme, ktéra wspét-
pracuje z biznesem?

To jest druga metoda komercjali-
zacji. My jako Centrum zajmujemy
sie sprzedaza i licencjonowaniem
badan naukowych.Jednoczesnie
bardzo mocno wspodtpracujemy
Z nasza spotka celowa Univen-
tum Labs, ktéra zajmuje sie tez
komercjalizacja posrednia, czy-
li zaktadaniem spdtek spin-off.
Zatozenie takiej spotki otworzy
droge do pozyskania inwestora.
Spotka spin-off to podmiot go-
spodarczy, ktory zostat zatozony
przy udziale spotki celowej UG, co
pozwala na transfer technologii
na preferencyjnych warunkach,
poniewaz ze wzgledu na powiaza-
nie z UG mozemy odroczy¢ ptat-
nosc¢ za licencje lub wprowadzic¢
okres ochronny dla takiej spotki.
Naukowiec ma wtedy wolnosc¢
dziatania na rynku, ale tez nie
kazdy naukowiec jest gotowy na
taki model. Trzebba miec¢ do tego
w sobie dusze menadzera. Obec-
nie Mmamy osiem takich spotek
spin-off. Dziatajg one na rynku
i bardzo dobrze sobie radza. Sa
to miedzy innymi QSAR Lab, Of-
ficina Baltica i Vaxican.

» Jakie jeszcze innowacyjne
technologie, ktére narodzity sie
na Uniwersytecie Gdaninskim, war-
te s3 wymienienia?

Mozemy jeszcze wspomniec
o leku na Alzheimera, o ktorym
swego czasu byto bardzo gtosno
w mediach. Chodzi o badania pro-
wadzone przez pracownikéow Wy-
dziatu Biologii — profesora Grze-
gorza Wegrzyna, doktor Karoline
Pierzynowska, doktor Lidie Gaffke
oraz doktor Magdalene Podlache
i pracownikow Katedry Fizjologii
Zwierzat i Cztowieka, doktor Do-
rote Myslinska oraz doktor Irene
Majkutewicz. Urzad Patentowy

WYWIADY

RP przyznat tym badaczom pa-
tent na wynalazek okreslany jako
,Genisteina do zastosowania do
leczenia choroby Alzheimera”.
W swoich badaniach naukowcy
z Uniwersytetu Gdanskiego wy-
kazali, ze genisteina wystepujaca
miedzy innymMi w soi moze miec
wptyw na walke z ta choroba.
Wtasnie przed chwilg wrocitam
Z kolejnego spotkania z inwesto-
rami. Zainteresowanych jest wielu,
ale jako uniwersytet naprawde
chcemy, aby na rynek trafit pro-
dukt, ktéry moze pomaoc ludziom.
To jest tez spojne z zatozeniami
tego zespotu naukowcow. W tym
przypadku poszukujemy partnera,
ktory bedzie w stanie nas wspo-
maoc finansowo w trakcie badan
wsrod ludzi. O tym, jak to sie od-
bedzie, zdecydujemy wspolnie
Z zespotem naukowcow. Pamie-
tajmy, ze bez naukowca nie ma
komercjalizacji.

» Uczelnie czesto nie maja srod-
kéw, by ponosi¢ koszty wdroze-
nia produktu czy wynikéw badan,
a przemyst nie chce ryzykowaé
strat finansowych. Czy jest jakis
mechanizm, ktéry rozwigzatby
ten problem? Co uczelnia mo-
gtaby zrobi¢, aby mie¢ wptyw
na sukces komercyjny powsta-
jacych w niej innowac;ji?

Kiedy otrzymujemy sygnat, ze na-
ukowiec chce ztozy¢ projekt, jeste-
Smy po pierwszych rozmowach
i tak staramy sie utozy¢ budzet
projektowy, aby zawierat on juz
koszty ochrony witasnosci inte-
lektualnej. Jesli wiasnosc ta jest
chroniona, przedsiebiorca o wiele
chetniej podejmuje wspotprace.
Staramy sie rowniez, zeby czesc
ztego finansowania byta przezna-
czona na targi.

» Jakie s3 plany Centrum na
najblizsze lata pod pani kierow-
nictwem?

Chce jeszcze bardziej wzmocnic
wspotprace z sektorem bizneso-
wym.Jednym z moich biezacych
celow jest rowniez staty przeglad
naszego portfela technologiczne-
go. Istniejemy juz kilka lat, mamy
duzo zgtoszen patentowych, ale
jednoczesnie Swiat nie Spi. Na nie-
ktore rozwiagzania nie znajdziemy
juz odbiorcéw. Wyparta je nowa,
lepsza technologia. Musimy stale
szuka¢ nowych rozwiazan, trzy-
mac reke na pulsie i podazac za
trendami. Chciatabym réowniez
wejsc w innowacje spoteczne.
Zajac sie dziataniami w tym sek-
torze. Wspotpraca z wydziatami
nieeksperymentalnymi. I[dziemy
czesto w bardzo twardg techno-
logie, ale zapominamy, ze mamy
Swietne wydziaty humanistyczne
i ich naukowcy rowniez mogliby
skorzystac z naszej pomocy.

» Jakie innowacje spoteczne ma
pani na mysli?

To sg rozwigzania niekoniecznie
nastawione na zysk, ale na po-
prawe jakosci zycia danych grup
spotecznych. Tutaj widzimy bar-
dzo duzo mozliwosci powstawania
roznorakich aplikacji. Pomysty po-
parte badaniami socjologicznymi.
To kopalnia interesujacej wiedzy,
ktéra powinna wyjs¢ poza mury
uczelni. Warto podkreslic, ze obec-
nie wiele badan jest prowadzo-
nych interdyscyplinarnie. taczy sie
na przykiad badania z zakresu bio-
logii i socjologii. Wspodtpraca na-
ukowcow w takim zakresie | wyj-
Scie z ich pomystem do biznesu
to piekne wyzwanie dla Centrow
Transferu Technologii.

» Zycze w takim razie wyzwan
zakohczonych sukcesem. Dzie-

kuje za rozmowe.

Sylwia Dudkowska-Kafar
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