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sKomercjalizacja
I wsparcie
spin-offow"”

WARSZTATY, KTORE OTWIERAJA DRZWI DO RYNKU

14 maja w Welcome Centre w Bibliotece Gtownej UG odbyty sie

warsztaty ,Commercialization and Spin-off Support” (,Komercjalizacja

I wsparcie spin-offow”), podczas ktdérych naukowcy, studenci

i przedsiebiorcy pracowali nad tym, jak skutecznie przektadac wyniki
badan na rynkowe rozwigzania. Spotkanie, zorganizowane w ramach
miedzynarodowego projektu ,V4 for Innovation: Knowledge Transfer
Cooperation of V4 Countries”, zostato pomyslane jako potaczenie
praktycznych sesji mentoringowych z wyktadami ekspertow, dzieki czemu
udato sie na nim pokazac, dlaczego swiadome budowanie spin-offow
staje sie dzis jednym z kluczowych kierunkéw rozwoju uczelni i regionu
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Juz od czwartkowego rana Wel-
come Centre bardziej przypomi-
nato dynamiczne studio innowacji
niz klasyczna sale szkoleniowa. Na
spotkanie przyszty osoby, ktore
chca, by nauka realnie wptywa-
ta na gospodarke. Od poczatku
podkreslano, ze bedzie to wyda-
rzenie intensywne, praktyczne
i nastawione na dziatanie.

PROJEKT, KTORY LACZY
CZTERY KRAJE

Warsztaty odbyty sie w ramach
projektu ,,V4 for Innovation:
Knowledge Transfer Coopera-
tion of V4 Countries”, realizowa-
nego wspdlnie przez osrodki trans-
feru technologii z Wegier, Polski,
Czech i Stowacji. Sa to: Technology
Transfer Company of the Univer-
sity of Szeged (lider), Centrum
Transferu Technologii UG, Brno
University of Technology oraz
Technology and Innovation Park
of the Pavol Jozef Safarik Uni-
versity in Kosice.

Projekt jest finansowany z Fun-
duszu Wyszehradzkiego (Inter-
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national Visegrad Fund), a jego
celem jest wzmacnianie poten-
cjatu innowacyjnego regionu V4
oraz odpowiedz na takie wyzwa-
Nia wspotczesnosci, jak trudnosci
w praktycznym wdrazaniu wyni-
kéw badan, cyfrowe wykluczenie
czy odptyw talentow.

WARSZTATY,
KTORE ,,PRACOWALY"”
NA PRZYSZLE SPIN-OFFY

Cdanska odstona wydarzenia zo-
stata zaprojektowana jako speed
mentoring oraz praca warszta-
towa oparta na szwedzkim mo-
delu KTH Innovation Readiness
Level™.

Uczestnicy zostali podzieleni
na trzy grupy. Celem byto wypra-
cowanie zestawu praktycznych
pytan i narzedzi, ktére pomoga
przygotowywac wynalazki do wej-
scia na rynek.

Cennym uzupetnieniem warsz-
tatow byty wyktady ekspertow
dotyczace spin-offow, zrodet ich
rynkowego sukcesu oraz dostep-
nych sciezek finansowania.

Fot. Sylwia Dudkowska-Kafar

OTWARCIE O TYM,
JAK ZACZYNA SIE ROZMOWA
O INNOWACIJACH

Spotkanie otworzyt Tomasz Chy-
rek, zastepca dyrektorki CTT UG,
Katarzyny Gronowskiej, ktory
od lat wspottworzy, wraz z zespo-
tem Centrum, most miedzy nauka
a gospodarka. Jego krotkie, rze-
czowe wystapienie nadato wyda-
rzeniu ton: konkret, wspotpraca
i odwaga w mysleniu o komer-
cjalizacji badan.

Tomasz Chyrek powitat mie-
dzynarodowych gosci: Bulcsu
Goédriego z University of Szeged,
dr. Dusana Rostdasa z Pavol Jozef
Safarik University in Kosice oraz
Josefa Slame z Brno University
of Technology, a takze badaczy
i wynalazcow z Uniwersytetu
Gdanskiego.

TWARDA NAUKA, JESZCZE
TWARDSZE RYNKI

Jako pierwszy zabrat gtos prof.

Marcin Pawtowski, fizyk kwanto-
wy kierujacy Quantum Cybersecu-
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Fot. Sylwia Dudkowska-Kafar

rity and Communication Group
w ICTQT UG i wspotzatozyciel
SeQure Quantum. W swoim wy-
ktadzie pt. ,,Hard Science, Harder
Markets: Deep Tech Lessons
from the Frontier” pokazat on,
jak trudne jest wprowadzanie za-
awansowanych technologii na
rynek. Zwrocit rowniez uwage
na fakt, ze rozwdj sprzetowych
rozwigzan kwantowych trwa na-
wet dekade, wymaga duzych
naktadow i wigze sie z wysokim
ryzykiem.

Profesor Pawtowski ostrzegt
tez przed pozornymi projektami
Proof of Concept (PoC), ktére sa
tworzone dla PR-u, nie umozli-
wiaja realnych testéw i nie maja
wartosci ani dla start-upu, anidla
partnera. Innym problemem, zda-
niem profesora, jest tzw. quantum
washing, czyli zalew produktow
podszywajacych sie pod techno-
logie kwantowe, szkodzacy catej
branzy i utrudniajacy rozmowy
z klientami. Jak zaznaczyt prele-
gent, ztozonosc tej dziedziny spra-
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wia, iz nawet zespoty biznesowe
moga nieswiadomie powielac
btedne informacje.

Najwazniejsza rada? Wybierac
tylko te projekty PoC, ktdre s3 pro-
wadzone z partnerami naprawde
potrzebujacymi technologii — tyl-
ko takie projekty prowadza do
rozwoju.

EUROPEJSKI
WYMIAR POMORSKIEJ
INNOWACYINOSCI

Kolejna czesc spotkania przeniosta
uczestnikow w swiat regionalnych
strategii i narzedzi wspierajacych
innowacje. Gtos w tej czesci pro-
gramu zabraty przedstawicielki
Urzedu Marszatkowskiego Wo-
jewodztwa Pomorskiego.
Doktor Justyna Szybska-Le-
wandowska omodwita fundamen-
ty pomorskiej polityki innowacyj-
nej, czyli inteligentne specjalizacje
wytonione w procesie odkrywania
przedsiebiorczego — metodzie,
w ktorej kierunki rozwoju powsta-

ja w dialogu z przedsiebiorcami,
naukowcami i organizacjami oto-
czenia biznesu. Wskazata rowniez
obszary kluczowe dla regionu,
ktorymi sa technologie morskie
i logistyczne, ICT, zielona energia
oraz zdrowie, a takze uwypuklita
znaczenie regionalnych agend
badawczych, jakosci projektow
zdrowotnych, monitorowania
trendow oraz jednego punktu
kontaktowego dla firm. — Najlep-
sze projekty powstajq tam, gdzie
ludzie naprawde ze sobg rozma-
wiajg — podsumowata.

Sylwia Bryta pokazata Pomo-
rze jako region aktywnie uczest-
niczacy w europejskich sieciach
wspotpracy. Przedstawita eko-
system instytucji — od Agencji
Rozwoju Pomorza po regionalny
punkt kontaktowy programu Ho-
ryzont Europa - ktdre wspodlnie
tworza nieformalny, ale skuteczny
Pomorski Horyzont.

Prelegentka opowiedziata tez
O rosnacej pozycji Pomorza w pro-
gramie Horyzont Europa. Przy-
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blizyta takze inspiracje z zagra-
nicy: francuski model PRAIRIE,
hiszpanski system voucherow
eksperckich oraz dunskie szko-
lenia Enterprise Europe Network.
Wskazata na planowana formali-
zacje ekosystemu innowacji, kto-
ra ma ufatwi¢ matym i srednim
przedsiebiorstwom dostep do
europejskich grantéw, oraz na
role brokerow innowacji tacza-
cych instytucje niczym elementy
jednej uktadanki.

OD POMYSLU

DO START-UPU -
NARZEDZIA, KTORE
PORZADKUJA DROGE

Nastepnie Jarostaw Chojecki,
ekspert ds. rozwoju innowacji
z MERITO Innovation Centre,
wiprowadzit uczestnikéw w model
KTH Innovation Readiness Level™ —
narzedzie pozwalajace ocenic
gotowosc¢ innowacji do wejscia
na rynek. Model ten sktada sie
Z szesciu obszardw, ktore poma-
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gaja przeprowadzi¢ projekt od
pomystu do wdrozenia. Prelegent
wyjasnit, jak uporzadkowac proces,
Jjak zadawac wiasciwe pytania i jak
nie zgubic¢ sie w gaszczu techno-
logii, potrzeb klientow i wymagan
inwestorow.

PRACA WARSZTATOWA -
TRZY STACIJE, TRZY
PERSPEKTYWY, JEDEN CEL

Po krotkiej przerwie uczestnicy
ruszyli do pracy przy trzech ,sto-
likach tematycznych” Business
Development — klient i model
biznesowy, Product Develop-
ment - technologia i wiasnos¢
intelektualna, Resource Manage-
ment - finansowanie i zespot.
Poszczegdlne grupy prowadzili
eksperci z krajow V4: Bulcsu Godri
(Wegry), dr Dusan Rostas (Sto-
wacja) i Josef Slama (Czechy). Ta
czes¢ warsztatow — petna rozmaow,
analiz, sporéw i wnioskow — naj-
petniej pokazata ich interaktywny
charakter.

Fot. Sylwia Dudkowska-Kafar

NA ZAKONCZENIE

Warsztaty pokazaty, ze spin-offy
nie powstaja z przypadku. Rodza
sie tam, gdzie spotykaja sie wiedza,
narzedzia, wsparcie i gotowosc
do rozmowy o tym, jak przeniesc
pomyst z laboratorium do Swiata
realnych potrzeb. Komercjalizacja
nie zaczyna sie od biznesplanu —
zaczyna sie od momentu, w kto-
rym ktos mowi: ,,Jo ma sens. Po-
rozmawiajmy o tym”.

Na zakonczenie warto dodac,
ze warsztaty odbyty sie podczas
3. Intellectual Property & In-
novation Days — wydarzenia or-
ganizowanego przez Centrum
Transferu Technologii UG, skie-
rowanego do naukowcow two-
rzacych innowacje i zaintereso-
wanych praktycznymi aspektami
ochrony wiasnosci intelektualnej,
komercjalizacji wynikéw badan
oraz wspodtpracy z otoczeniem
spoteczno-gospodarczym.

Sylwia Dudkowska-Kafar
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